Weiterbildungsangebot —~
flir Makler 23

2026

"%’i VertriebsCampus

Wir halten Sie auf dem Laufenden.



Vorwort

Liebe Vertriebspartner:innen,

auch in 2026 konnen wir Ihnen wieder ein breit gefachertes Weiterbildungsprogramm
bieten. Einen ersten Uberblick tiber die, von uns darin angebotenen, Online-Seminare,
sowie unsere verschiedenen Zertifizierungsmoglichkeiten, verschaffen Sie sich gerne
hier, in dieser Broschiire.

Fur mehr Informationen, zu den auf den folgenden Seiten aufgefiihrten Angeboten,
nutzen Sie gerne die jeweils hinterlegten Verlinkungen. Diese fuhren Sie - sofern Sie
den VertriebsCampus nicht bereits geoffnet haben - zunachst auf dessen
Anmeldeseite. Nach Eingabe lhres Benutzernamens sowie |hres Passworts, fiihrt Sie
der VertriebsCampus dann weiter zum ausgewahlten Weiterbildungsangebot, mit
weiterfihrenden Informationen, konkreten Inhalten und Durchfiihrungsterminen,
sowie der Moglichkeit das Angebot zu buchen.

Besitzen Sie noch kein Benutzerkonto im VertriebsCampus, registrieren Sie sich bitte
zunachst (einmalig) hier und richten so lhr - selbstverstandlich kostenloses -
VertriebsCampus-Benutzerkonto ein.

Fiir einen stets aktuellen Uberblick (iber unser Weiterbildungsangebot im Laufe des
Jahres, empfehlen wir Ihnen die Nutzung unseres digitalen ,Weiterbildungskalenders“

im VertriebsCampus. Hier steht Ihnen - vorgefiltert nach den jeweiligen
Durchfliihrungsmonaten - eine Liste aller Online-Seminare zur Information und
Buchung zur Verfligung.

Einen Uberblick tiber alle Ihnen zur Verfligung stehenden, zeitlich flexibel nutzbaren,
Selbstlernmodule (WBT) finden Sie direkt hier im VertriebsCampus.

Jetzt wiinschen wir Ihnen viel Spal’ beim Schmaokern in dieser Broschiire und freuen
uns Sie bald in unseren Weiterbildungsangeboten begriien zu diirfen.

Herzlich

Towr Wedterbilddunggs Team, UertricksCampus von AXA

= VertriebsCampus
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https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/ilias.php?baseClass=ilstartupgui&cmdNode=18o:34&cmdClass=ilaccountregistrationgui&lang=de&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/ilias.php?baseClass=ilrepositorygui&ref_id=731602
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&text=&type=Selbstlernkurs+%28WBT%29&only_bookable&sortation=title_asc&client_id=axaevt
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Online-Seminare Privatkunden
- Komposit -

Weiterbildungstitel Kiirzel

Privatkund:innen bedarfsgerecht versichern mit Privat-
Schutz von AXA - Wissenswertes zur MOPRKO 101
Privathaftpflichtversicherung

Privatkund:innen bedarfsgerecht versichern mit Privat-
Schutz von AXA - Wissenswertes zur Hausrat-, Internetschutz- MOPRKO 102
und Glasversicherung

Privatkund:innen bedarfsgerecht versichern mit Privat-
Schutz von AXA - Wissenswertes zur MOPRKO 103
Wohngebaudeversicherung

Privat-Schutz - Online-Beratungstechnologie und
Verwaltungsprozesse - Relevantes fur die

Versicherungskund:innen-Beratung, Vertragsabschluss und HPHE L
Vertragsverwaltung

KFZ-Versicherungsschutz von AXA - Schnell und einfach

erklart - Highlights fiir die Kund:innenansprache und - MOPRKO 105

beratung

Unsere zeitlich flexibel nutzbaren Selbstlernangebote (WBT) zum Themengebiet finden Sie hier.
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https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+103&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+103&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+103&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+104&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+104&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+104&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+105&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+105&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKO+105&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&text=&type=Selbstlernkurs+%28WBT%29&only_bookable&sortation=title_asc&client_id=axaevt

Online-Seminare Privatkunden
- Vorsorge -

Weiterbildungstitel

Grundlagenwissen zur gesetzlichen Rentenversicherung

Passgenaue Absicherung biometrischer Risiken im
Maklermarkt - Relevantes fiir die Kund:innenberatung

Mit Altersversorgung Steuern sparen - Grundlagen
Steuerrecht - Relevantes fiir die
Versicherungskund:innenberatung

(Schiiler-) BU - Tarifgeneration 2025 - Highlights fiir die
Versicherungskund:innenberatung

Justlnvest - Mit der Fondsgebundenen Rentenversicherung
(FRV) von AXA gut versichert - Relevantes fur die
Kund:innenberatung (MOPRVO 102)

Kiirzel

MOPRVO 01

MOPRVO 02

MOPRVO 04

MOPRVO 13

MOPRVO 102

Unsere zeitlich flexibel nutzbaren Selbstlernangebote (WBT) zum Themengebiet finden Sie hier.
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https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&text=&type=Selbstlernkurs+%28WBT%29&only_bookable&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRVO+01&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRVO+02&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRVO+02&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRVO+04&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRVO+04&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRVO+13&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRVO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRVO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt

Online-Seminare Privatkunden
- Kranken -

Weiterbildungstitel Kiirzel

Die wichtigsten Anderungen im Gesundheitswesen ab 01.
Januar 2026 - "pro PKV"- Kund:innen zeitgmal und MOPRKV 03
bedarfsgerecht beraten und versichern

Studierende richtig krankenversichern - Relevantes fiir die
Kund:innenberatung MOPRKYV 04

Die Sozialtarife der Privaten Krankenversicherung - eine
Orientierungshilfe um Kund:innen in besonderen MOPRKV 07
Ausgangssituationen richtig zu beraten

GKV- und PKV-Beitrage im Alter - ein Systemvergleich -
Kund:innen bedarfsgerecht und zukunftssicher beraten und MOPRKYV 08
versichern

Krankheitskostenzusatzversicherungen und Trends - Neues
Gesundheitsbewusstsein - Kund:innen bestmoglich und MOPRKYV 09
ganzheitlich versichern

Gesetzliche Krankenversicherung - Systemrelevante
Merkmale und Besonderheiten - Kund:innen bedarfsgerecht MOPRKV 11
beraten und versichern

Krankenvollsversicherung Privatwirtschaft -
Beratungsansatze und Produkthighlights von AXA - MOPRKV 16
Relevantes fiir die Kund:innenberatung

AXA der Heilberufespezialist — maRgeschneiderter
Versicherungsschutz in der Krankenvollversicherung fiir MOPRKYV 19
Humanmediziner:innen - Kund:innen richtig beraten

Gesundheitsservice360° - exklusiver Service rund um die
Gesundheit von AXA und DBV - Relevantes fur die MOPRKV 101
Kund:innenberatung
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https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+03&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+03&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+03&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+04&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+07&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+07&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+07&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+08&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+08&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+09&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+09&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+09&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+11&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+11&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+11&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+16&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+16&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+16&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+19&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+19&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt

Online-Seminare Privatkunden
- Kranken -

Weiterbildungstitel Kiirzel

Private Pflegevorsorge - warum Entlastungen in der
Pflegereform nicht ausreichen - Kund:innen mit AXA MOPRKYV 05
bedarfsgerecht absichern

Wenn Kinder fiir pflegebediirftige Eltern zahlen miissen -
private Pflegevorsorge - Elternunterhaltim Fokus - MOPRKYV 12
Relevantes fiir die Kund:inneberatung

AXA und HEK - wenn der Gesundheitsbonus sich an der
Zahlung der Beitrage fiir die Kranken-/Pflege-

Zusatzversicherung beteiligt - Kund:innen bestmaoglich MO L0
beraten
Medizinische Vorsorgeleistung und Rehabilitation - O

Relevantes fiir die Versicherungskund:innenberatung

Tipps & Tricks zur Antragsaufnahme aus dem
Risikomanagement der AXA Krankenversicherung - MOPRKYV 105
Relevantes fiir die Kund:innenberatung

Unsere zeitlich flexibel nutzbaren Selbstlernangebote (WBT) zum Themengebiet finden Sie hier.
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https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&text=&type=Selbstlernkurs+%28WBT%29&only_bookable&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+05&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+05&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+05&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+12&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+12&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+12&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+18&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+18&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+105&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+105&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOPRKV+105&sortation=title_asc&client_id=axaevt

Weiterbildungstitel Kiirzel

Grundlagenwissen OD - Dienstunfahigkeitsabsicherung,
Altersvorsorge und Krankenversicherung -
Absicherungsbedarfe der Kund:innengruppe OD kennen und
verstehen

MOODUE 106

Produktwissen OD - die wichtigsten Produkt(-highlights) der
DBV fiir die Absicherung von Versicherungsnehmer:innen aus MOODUE 107
dem Offentlichen Dienst kennen und verstehen

Krankenversicherung und Dienstunfahigkeitsabsicherung -

Polizeianwarter:innen richtig beraten SIQIOIDilE Hioh
Krankenyersnc.herung unq D|en§tunfahlgkeltsabsmherung- MOBDUE 102
Zollanwarter:innen richtig versichern

Krankenversngherupg und Pleljstunfahlgkeltsabsmherung - MOGDUE 103
Lehramtsanwarter:innen richtig beraten

Krankenvers‘lche.rung und Dlenstgnfahlgkeltsabsmherung- MOGDUE 104
Besonderheiten in der Professor:innen-Beratung

Krankenversicherung fiir Soldat:innen - ..
Versicherungsnehmer:innen bedarfsgerecht beraten EELDIN e
Vier Griinde warum Altersvorsorge bei Beamt:innen immer

wichtiger wird - Relevantes fiir die Beratung Ihrer Kund:innen MOODVO 102

(MOODVO 102)

Wann sind Beamte eigentlich dienstunfahig? Relevantes
Wissen fiur die bedarfsgerechte MOODVO 103
Versicherungskund:innenberatung

Digital vom Angebot bis zur Police - Tools und Portale -
Relevantes fiir die Versicherungskund:innenberatung

MOODUE 109

Unsere zeitlich flexibel nutzbaren Selbstlernangebote (WBT) zum Themengebiet finden Sie hier.
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https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&text=&type=Selbstlernkurs+%28WBT%29&only_bookable&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+106&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+106&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+106&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+106&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+107&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+107&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+107&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+103&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+104&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+104&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DKV+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DVO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DVO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DVO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DVO+103&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DVO+103&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+109&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MO%C3%96DUE+109&sortation=title_asc&client_id=axaevt

Online-Seminare Firmenkunden
- Komposit -

Weiterbildungstitel Kiirzel

Lust auf Gewerbe? Gewerbekund:innen richtig beraten und
versichern. AXA-Losungsansatze und Highlights

MOFIKO 01

Lust auf Spezialisierung - Versicherungslosungen fiir die
Branche Gastronomie - MOFIKO 110
Deckungskonzept Sach/Inhaltsversicherung

Lust auf Spezialisierung - Versicherungslosungen fir die
Branche Gastronomie — MOFIKO 111
Deckungskonzept Haftpflichtversicherung

Lust auf Spezialisierung - Versicherungslosungen fur die
Branche Bau und Handwerk - MOFIKO 112
Deckungskonzept Sach- und Haftpflichtversicherung

Lust auf Spezialisierung - Versicherungslosungen fur die
Branche Bau und Handwerk MOFIKO 113
- Deckungskonzept Cyber und Kaution

Grundlagen der Praxisausfallversicherung - Relevantes fuir die
Kund:innenberatung

MOFIKO 06

Profi-Schutz FirmenFlex-Cyberversicherung - Firmenkunden
richtig versichern

MOFIKO 16

Liquiditat fur Firmenkunden (Garantie- und Kautionsver-
sicherungen, Factoring und Leasing) - MOFIKO 17
Versicherungskund:innen richtig beraten

Versicherungsrelevante Anwendungsbeispiele -
Risikoeinschatzung und moégliche Haftungsszenarien bei
'Kiinstlicher Intelligenz' - aktueller Stand gesetzlicher
Regulierung zur Berlicksichtigungin der Kund:innenberatung

MOFIKO 106

AXA-Weiterbildungsangebot fir Makler-VP 2026 9 Zurlick zum Inhalt



https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+01&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+01&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+110&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+110&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+110&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+111&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+111&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+111&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+112&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+112&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+112&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+113&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+113&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+113&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+06&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+16&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+16&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+17&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+17&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+106&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+106&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+106&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+106&sortation=title_asc&client_id=axaevt

Online-Seminare Firmenkunden
- Komposit -

Weiterbildungstitel Kiirzel

Waldbesitzende bedarfsgerecht versichern - Waldbesitzer-

Haftpflichtversicherung - Lésungsangebote von AXA SUCIRLNOE
Waldbesitzende bedarfsgerecht versichern -

Waldbrandversicherung - Losungsangebote von AXA SUCIRILNO L
Waldbesitzende bedarfsgerecht versichern - Wald- OITHEE

Sturmversicherung - Losungsangebote von AXA

Unsere zeitlich flexibel nutzbaren Selbstlernangebote (WBT) zum Themengebiet finden Sie hier.

AXA-Weiterbildungsangebot fir Makler-VP 2026 10 Zurlick zum Inhalt



https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+103&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKO+103&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&text=&type=Selbstlernkurs+%28WBT%29&only_bookable&sortation=title_asc&client_id=axaevt

Online-Seminare Firmenkunden
- Vorsorge -

Weiterbildungstitel Kiirzel

Grundlagen der betrieblichen Altersversorgung (bAV) -

Betriebsrentenstarkungsgesetz (BRSG) RIS
Betrieblichen Altersversorgung (bAV) - Ansprachekonzepte,
Tools, Prozesse und Abldufe - Praxiswissen fur die MOEIVO 102

bedarfsgerechte Kund:innenansprache und -Beratung

Professionelle und bedarfsgerechte bAV (Betriebliche
Altersversorgung) - Versicherungs-Beratung mit ,XEMPUS MOFIVO 104
Advisor” - Funktionalitaten und digitale Beratungsstrecke

easvylnvest - neue bAV von AXA - Produktverstandnis und -
highlights flir die Kund:innenberatung

MOFIVO 106

Unsere zeitlich flexibel nutzbaren Selbstlernangebote (WBT) zum Themengebiet finden Sie hier.
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https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&text=&type=Selbstlernkurs+%28WBT%29&only_bookable&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIVO+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIVO+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIVO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIVO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIVO+102&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIVO+104&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIVO+104&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIVO+106&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIVO+106&sortation=title_asc&client_id=axaevt

Online-Seminare Firmenkunden
- Kranken -

Weiterbildungstitel Kiirzel

Betriebliche Krankenversicherung (bKV) einfacher als
gedacht — Beratungsansatze und Produkthighlights von AXA -

Relevantes fiir die Kund:innen SOl
Betriebliche Krankenversicherung (bKV) und Arbeitsrecht -
.. 3 3 MOFIKV 02
Relevantes fiir die Versicherungskund:innenberatung
Betriebliche Krankenversicherung (bKV) und Steuerrecht -
.. A B MOFIKV 03
Relevantes fiir die Versicherungskund:innenberatung
Die Prozesswelt der betrieblichen Krankenversicherung (bKV)
von AXA - von Angebot, Antrag bis zur Erstellung
B A MOFIKV 04
einer Versorgungsordnung - Kund:innen bedarfsgerecht
beraten
Internationale Krankenversicherung — Unternehmen richtig MOEIKV 101

beraten und versichern

Unsere zeitlich flexibel nutzbaren Selbstlernangebote (WBT) zum Themengebiet finden Sie hier.
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https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+01&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+01&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+01&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+02&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+02&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+03&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+03&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+04&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+04&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+04&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+04&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&tag%5b%5d=MOFIKV+101&sortation=title_asc&client_id=axaevt
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php?target=xtrs_815348&cmd=show&text=&type=Selbstlernkurs+%28WBT%29&only_bookable&sortation=title_asc&client_id=axaevt

Zertifizierungsangebote
- Offentlicher Dienst & Firmenkunden -

Offentlichen Dienst -~
.oV

Spezialist:in Offentlicher Dienst

Zertifizierungsreihe bestehend aus
insgesamt acht Modulen - sieben
Selbstlernmodulen (WBTs) und einem
Online-Abschluss-Seminar, das nach
erfolgreichem Abschluss aller WBTs gebucht
werden kann.

Spezisist 101 den Grentionen Diens

bAV -Spezialist:in von AXA

Zertifizierungsreihe bestehend aus insge-
samt zehn Modulen - sieben Selbstlern-
modulen (WBTs) und drei Online-Seminaren
- zum Themengebiet der bAV, die in
beliebiger Reihenfolge gebucht und
absolviert werden konnen.

bKV-/iKV-Spezialist:in von AXA

Zertifizierungsreihe bestehend aus insge-
samt finf Online-Seminaren zur Themenwelt
bKV/iKV, die in  beliebiger Reihenfolge
gebucht und besucht werden kénnen.

Gewerbe-Spezialist:in von AXA

Zertifizierungsreihe bestehend aus insge-
samt fiinf Online-Seminaren rund um das
Thema  Gewerbeversicherung, die in
beliebiger Reihenfolge gebucht und besucht
werden konnen.
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https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/ilias.php?baseClass=ilrepositorygui&ref_id=739565
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/ilias.php?baseClass=ilrepositorygui&ref_id=854522
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/ilias.php?baseClass=ilrepositorygui&ref_id=854610
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/ilias.php?baseClass=ilrepositorygui&ref_id=739565
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php/prg/970265
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php/prg/970974
https://vertriebscampus.axa-service-portal.de/goto.php/prg/971503

Allgemeine Hinweise

Alle in dieser Ubersicht aufgefiihrten
Weiterbildungsangebote sind in unserem
VertriebsCampus detailliert beschrieben
und buchbar.

Hinweise zu unseren Online-
Seminaren

Unsere Online-Seminare fiihren wir mit
Microsoft TEAMS durch.

Bitte haben Sie Verstandnis dafiir, dass wir
lhre Teilnahme am Seminar (vorherige
Anmeldung vorausgesetzt) nur bestatigten
diirfen, wenn wir Sie in dem von TEAMS
automatisch generierten
Anwesenheitsprotokoll eindeutig (mit Vor-
und Nachnamen) identifizieren konnen.
Teilnahmen mehrerer Personen Uber ein
Endgerat konnen von uns nicht bzw. nur
fur eine Person (die Person, deren Name
im TEAMS-Termin angegeben wurde und
deren Teilnahme daraus resultierend
protokolliert worden ist) verarbeitet
werden.

Den TEAMS-Besprechungslink fur lhre
Teilnahme am Online-Seminar erhalten
Sie grundsatzlich mit der aus dem
VertriebsCampus (in der Regel eine Woche
vor Seminardurchfiihrung) versendeten
Einladung.

Alternativ  finden Sie den TEAMS-
Besprechungslink  auch in lhrer
Buchungsibersicht im Vertriebs-Campus.
Hierzu einfach unter ,Mein Vertriebs-
Campus® / ,Meine Buchungslbersicht®
auswahlen, im Aktionsfeld die Auswahl
»Zum Online-Seminar® anklicken und dem
sich dann offnenden Link folgen.

AXA-Weiterbildungsangebot fliir Makler-VP 2026
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Hinweise in Sachen IDD/
Teilnahmebestatigungen

Zu allen von uns angebotenen
Weiterbildungsmalnahmen  mit  IDD-
Relevanz, stellen wir Thnen - sobald diese
administrativ nachbereitet wurden - IDD-
konforme Teilnahmebestatigungen zur
Verfligung.

Abrufen und herunterladen konnen Sie
diese im Vertriebs-Campus unter ,Mein
VertriebsCampus“ / ,Meine Bildungsbio-
grafie. Im Falle einer Uberprifung lhrer
IDD-Zeiten durch Ihre IHK konnen Sie
diese Teilnahmebestatigungen dann als
Nachweis flir lhre absolvierten IDD-Zeiten
nutzen.

Neben den  Teilnahmebestatigungen
finden Sie in lhrer Bildungsbiografie
zudem einen tagesaktuellen Uberblick,
wie viele IDD-Zeiten Sie im laufenden Jahr
bereits bei uns erworben haben.

Hinweise zu unseren
Zertifizierungsangeboten

Bitte beachten Sie, dass alle von uns
angebotenen Zertifizierungsreihen
vollstandig innerhalb des laufenden
Kalenderjahres, in dem sie begonnen
wurden, abgeschlossen werden mussen.
Andernfalls konnen wir Ihnen leider keine
Zertifizierungsurkunde ausstellen.

Sie haben Fragen?

Dann schreiben Sie uns gerne eine E-Mail
an unser Gruppenpostfach:
vertriebscampus@axa.de

Zuriick zum Inhalt



http://www.axa-vertriebscampus.de/
mailto:axa-vertriebsCampus.de
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